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INPITセミナー案の例示：スタートアップ 
 

はじめに ・INPITの紹介 ・知財総合支援窓口の紹介 

知的財産とは？ 

・知的財産とは？ 
・戦略、作戦、戦術 
・スタートアップに関わる知財権 
・ネット時代の知的財産 
・日米中の知財パワーの比較 

・知的財産に関する誤解 
・自社の強みの分析 

・知財権利化の 5W1H 
・知財権利化は投資である 
・国別評価 

スタートアップ

とは？ 

・何を目指して起業するのか？（出口は？） 
・投資家の判断 
・スタートアップの段階 

・スタートアップの存続性 
・スタートアップと知財 
・スタートアップと契約 

特許 

・特許の機能 

・特許権利化の 5W1H 
・特許出願：経営的検討、時間的検討 
・特許出願：技術的検討、空間的検討 
・用途特許 
・費用 
・費用対効果 

・基本特許、重要特許、周辺特許 
・他社特許対応 
・知財の活用に影響する要素 
・海外特許権利化 
・どの国で、どの様に知財権利化するか？ 
・失敗事例 

ノウハウ 

・ノウハウの 5W1H 
・ノウハウは最後まで残る 

・ノウハウ秘匿 vs特許権利化 
・技術（ノウハウ）流出防止 

・人的管理 
・電子情報管理 
・法的管理 
・物理的管理 

商標 

・ブランドとは？ 
・ブランドを構成する要素 
・ブランドと商標 
・商標の機能 

・商標登録の 5W1H 
・商標の基本 

・商標権利化の考え方 
・商標権利化の流れ 
・どのような商標にするか？ 
・先登録商標調査 
・商標表示 
・失敗事例 

ソフトウェア 

・著作権 

・ソフトウェアの 5W1H 
・ソフトウェアはライセンスの対象 
・ソフトウェアの利用形態の変化 

・OSS（Open Source Software）とは？ 

・商用ソフトウェア vs OSS 

・OSSライセンスで検討すべき項目 

・OSSと特許権利化 

・各種のOSSライセンス 

・OSSの使用に伴うリスク 
・著作権表示 
・ソフトウェアと著作権侵害 

契約の基礎 

・契約とは？ 
・契約の目的と構成 

・契約の 5W1H 
・契約締結までの流れ 
・ビジネスモデルの見える化 

・事前法務／知財 vs 事後法務／知財 

・リスクシフトの選択肢 
・契約の作成を依頼する際に注意すべき点 
・フランケンシュタイン契約はダメ 
・契約の訴求的発効 
・紛争解決（裁判、仲裁、調停） 
・失敗事例 

協業先の選定 
と 

契約交渉 

・協業までの流れ 
・協業候補先の信用調査 
・取り敢えず雛形を提案という愚案 

・自社から契約案を提案することの重要性 
・複数案を用意して交渉に臨む 
・失敗事例 

各種の契約 

・秘密保持契約 
・共同開発契約 
・特許＆ノウハウライセンス契約 
・商標ライセンス契約 

・産学連携の選択肢 
・大学と技術移転 

・大学の契約 vs 企業の契約 
・不実施補償 

対価 
・ライセンスの対象 
・ライセンスの対価 
・開示料、使用料、技術指導料 

・ロイヤルティ（使用料）レポート 
・監査 
・失敗事例 

輸出管理 
・経済安全保障 
・輸出管理とは？ 
・日本の輸出管理 

・輸出管理の対象は何か？ 
・見なし輸出 
・違反事例 

 


