
5/27, 2022 (Ver. 1.0) 

INPITセミナー案の例示：海外進出とブランド保護 
 

はじめに ・INPITの紹介 ・知財総合支援窓口の紹介 

知的財産とは？ 
・知的財産とは？ 
・事業における知財 

・知的財産に関する誤解 
・自社の強みの分析 

海外進出 

・海外進出形態 
・海外進出に関わる知財権 
・事前のリスク対策と事後のリスク対策 
・リスクシフトの選択肢 

・展示会出展、商談会に関わる知財リスク 
・展示会出展、商談会に向けた準備 
・国別評価 
・世界を水面が澄んだ湖に例えてみると 

ブランド 
・ブランドとは？ 
・ネット時代のブランド認知 
・高いブランド山を築くには 

・「Made in Japan」の威力 
・ブランドと商標 

商標 

・商標とは？ 
・商標の機能 
・商標の分類 
・商標の種類 
・商標の類似非類似 
・商標登録の考え方 
・どの様な文字商標を登録するか？ 
・ネーミングに注意！ 

・シンプル vs フルーツパフェ 
・商標は不変か？商標を変えるか？ 

・商標登録の流れ 
・知財権利化と活用に影響する要素 
・どの国で商標登録するか？ 
・商標出願のルート 
・海外商標登録に要する期間 
・海外商標登録費用の相場感 
・商標デザインの外注に際する注意点 
・地域団体商標 
・商標マニュアル作成の勧め 
・失敗事例 

ドメイン名 

・ドメイン名とは？ 
・ドメイン名は何故重要か？ 
・商標とドメイン名の関係 
・他人にドメイン名を登録されると‥  
・社名、商標、ドメイン名の三位一体 

・gTLDと ccTLD 

・ドメイン名の取得は早い者勝ち 
・ドメイン名の取得の流れ 

・WHOIS検索とは？ 
・費用の相場感 
・ドロップ＆キャッチ 
・失敗事例 

契約の基礎 

・経営と契約 
・契約とは？ 
・どの様な場合に契約書を作成すべきか？ 
・国内契約と国際契約との違い 
・契約に関する不適切な対応事例 
・契約の目的と構成 

・契約の 5W1H 
・契約締結までの流れ 
・ビジネスモデルの選択肢の検討 
・ビジネスモデルの見える化 
・契約の作成を依頼する際に注意すべき点 

協業先の選定 
と 

契約交渉 

・協業までの流れ 
・協業候補先の信用調査 
・協業候補先の調査方法 
・企業情報データベース 
・合弁事業はいずれ消滅する 
・撤退作戦を検討しておく必要性 

・企業の存続性（Going Concern） 

・取り敢えず雛形という愚案 
・自社から契約案を提案することの重要性 
・複数案を用意して交渉に臨む 
・各条交渉 
・通訳の役割 
・交渉の議事録作成 
・失敗事例 

各種の契約 

・覚書 
・秘密保持契約 
・代理店契約 
・販売店契約 

・フランチャイズ契約 
・商標ライセンス契約 
・合弁契約 
・失敗事例 

契約雑考 
・紛争解決（裁判、仲裁、調停） 
・契約の検討作成を丸投げすべからず 

・フランケンシュタイン契約はダメ 
・失敗事例 

ECサイト 

・自社 ECサイトか？ECモールか？ 

・XaaS 
・クライアントサイドとサーバサイド 

・ECサイト制作委託 
・著作権に注意！ 

・特定商取引法（日本）に注意！ 
・リンクを張られたら 
・ネットワークとは？ 
・情報セキュリティ 

輸出管理 
・輸出管理とは？ 
・日本の輸出管理 

・輸出管理の対象は何か？ 
・違反事例 

 


