
創業90年の⽼舗ネジメーカーが医療機器分野に挑戦!

談のきっかけ
チタン合⾦の加⼯技術を⻭科矯正⽤ワイヤーに︕
当社は主に多種多様なネジを製造販売している企業である。⻭科医から⻭科矯正⽤ワイヤーをチタン合⾦で作れないかという問合せがあり研究を
開始した。素材に豊⽥中央研究所で開発した新チタン合⾦「GAMMETAL」を採⽤し⻭科矯正⽤ワイヤーの開発に成功し、⽇本市場で販売を開始
した。そして今年度ヨーロッパ市場においても売上があがり⼀定の成功をおさめ、今後の経営ビジョンとして新たな経営の柱として、医療機器分野への
参⼊も視野に⼊れている。こうした状況下で、社内の営業秘密管理を整え、さらに模倣品対策や他社権利を侵害しないためにも知財管理体制を整
えることの重要性を感じ、知財総合⽀援窓⼝の⽀援を受けることにした。

相

題と⽀援の内容
⽀援のポイントと活⽤した専⾨家

保有知財権の
情報整理

• 現在保有している知財権が部署毎に管理
されており、会社全体としての管理⽅法や
整理⽅法に課題があったため、知財情報管
理についての⽀援を⾏う。

• 営業秘密や契約書などが⼀括管理されて
いなかったため、全社的な営業秘密の管理
⽅法や契約書の管理についての⽀援を⾏う。

知的資産
経営
専⾨家

営業秘密
管理の専
⾨家

知財管理体制
の強化

• 当初、知財管理を⾏う社内体制が充分出
来ていなかったため、知財管理体制強化の
ための⽀援を⾏う。

海外も⾒据え
た事業展開

• 今後医療機器分野に進出するために、どの
ような事業戦略を⽴てるべきか、また海外
展開を⾏う上での知財上の⼿⽴てについて
⽀援を⾏う。

弁理⼠
知財管理
専⾨家

課

営業秘密

リーダー︓ 吉栖 康浩（ブランド・知的資産経営専⾨家）
⽀援担当者︓ ⼤野 建造（⼤阪府知財総合⽀援窓⼝）

⻑の⽀援成果についてのコメント社
知財情報の管理と営業秘密の部分が中⼼となった⽀援であった。営
業秘密管理は奥が深く、技術情報だけでなく、企画から営業、契約な
ど幅広い⼈材が扱う情報であることを再認識した。今後は運⽤でどこま
で時間や⼈を使って⾏うのか経営の判断が必要であると実感した。

課題 項⽬

援を通じてできたこと⽀
⽀援成果

保有知財権の
情報整理

知財管理体制
の強化

海外も⾒据えた
事業展開

企 業概要 ■社名︓株式会社 丸ヱム製作所（⼤阪府）
■従業員数︓185⼈ ■資本⾦︓157百万円（資本準備⾦含む）■売上⾼︓59億円
■事業内容︓ねじ類の製造販売 医療機器

製造など
■知的財産︓特実10件、意匠1件

http://www.maruemu.co.jp/

• 営業秘密管理と契約書管理のための書類管理⼿法の
構築をすることができた。

• 知財管理のために、知財の業務を理解した⼈材を
1名配置(兼務者)することができ、知財管理体制を
強化することができた。

• ヨーロッパ市場ではすでに実績がでているので、今回の⽀
援では、アメリカにおいて市場の攻略を⾏う上での、業務
提携について計画を策定することができた。

・ 知財情報の取得と管理⼿法の理解ができたことから、
知財ポートフォリオを作成することができ、事業戦略⽴案
の際に活⽤できる状態にできた。

営業秘密

⻭科矯正⽤ワイヤーGUMMETAL

知的資産
経営
専⾨家


